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FACTOR HUMA MERCE SALA

La Fageda recibe
el primer premio

=La cooperativa La Fageda, que
dirige Cristobal Coldn, recibié
ayer el primer premio Factor
Huma Merce Sala. El galardon
reconoce a empresas con valo-
res como el pragmatismo, la
innovacion, la vision global y la
humanidad. La empresa factura
8,9 millones de euros y elabora
yogures y lacteos. / Redaccion

Cristobal Coléon

GENERAL ELECTRIC

La empresa amplia su
centro en Esplugues

= GE Security, filial de General
Electric, comunic6 ayer que ha
ampliado su centro de investiga-
ciéon y desarrollo (I+D) para
tecnologias de deteccion de in-
cendios, ubicado en Esplugues
de Llobregat (Barcelona).

El objetivo de la empresa es
convertir las instalaciones en un
centro de excelencia para
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El centro de Esplugues

Europa, Oriente Medio y Africa.

La compaiiia inform¢é de que
ha recibido una subvencion de
la Generalitat para ayudar a la
financiacion de los planes de
inversion.

El centro de Esplugues tiene
una superficie de mas de
1.000 metros cuadrados y em-
plea a mas de 40 trabajadores,
la mayoria de ellos ingenieros
de electrénica, mecanica y soft-
ware. Unas 25 personas se han
incorporado al equipo con la
ampliacion. / Redaccion

Puig factura 1.036 millones y
gana un 150% mas en el 2008

Para el 2009 se prevé una “caida significativa” de resultados

MAR GALTES
Barcelona

El grupo Puig alcanz6 en el 2008
una facturacién de 1.036 millo-
nes de euros, un 8,6% sobre el
afo anterior; el beneficio operati-
vo fue de 82 millones, y el neto de
86 millones, que significa multi-
plicar por 2,5 el resultado de 34
millones registrado en el 2007.
Con estas cifras presen-
tadas ayer, el grupo de
perfumeria da por cul-
minado el plan para po-
ner orden en la estruc-
tura y mejorar la renta-
bilidad. En el 2004,
Puig factur6 793 millo-
nes y declaré un benefi-
cio neto de un millén.
Ahora la compania ex-
plica que dispone de
una tesoreria neta de 97
millones de euros, fren-
te a una deuda de 136
millones en el 2004.
Sin embargo, las pre-
visiones para este 2009
son de “un leve descen-
so de ingresos”, y en
consecuencia “una cai-
da significativa de resul-
tados”. Puig sufre el re-
troceso del consumo a
nivel mundial y sefala
“un especial impacto de
la crisis en el mercado
espafiol”, pero a pesar
de ello prevé mantener
“el esfuerzo inversor”
en sus marcas. Puig,
que cuenta con tres fa-
bricas en Espaiia, una

en Francia y otra en México, da
por culminada la reestructura-
cion industrial.

El 81% de los ingresos corres-
ponden a perfumeria alcohdlica
(Paco Rabanne, Carolina Herre-
ra, Nina Ricci, Prada, Adolfo Do-
minguez, Antonio Banderas); el
13% a cosmética y cuidado perso-
nal (Payot, Vitesse, Lactovit, He-
no de Pravia), y el 6% a moda,

Marc Puig es el presidente ejecutivo del grupo

que sin embargo es una division
estratégica para la construccion
de las tres marcas propias del gru-
po: Nina Ricci, Carolina Herrera
y Paco Rabanne.

Ahora el grupo Puig se vuelve
a llamar Puig, a secas; con ello ha
dejado atras el Puig Beauty & Fa-
shion que ha acompaiiado la eta-
pa de mayor crecimiento e inter-
nacionalizacion de la compaiiia,
que inicialmente era An-
tonio Puigy que en la al-
tima década ha integra-
do Gal, Myrurgia, Nina
Ricci. A nivel geografi-
co, Espana y Portugal
representan el 35,4%
de los ingresos, y el mer-
cado internacional, que
crecié un 14,6% en el
2008, se reparte entre
Europa (24,5%), Lati-
noamérica (15,2%) y el
resto. En total esta pre-
sente en 130 paises.

Puig, cuyo presiden-
te es Marc Puig, de la
tercera generacion de
la familia propietaria,
se ha marcado para el
proximo trienio “seguir
creciendo mas que la
media del sector”, au-
mentando su participa-
cién en el mercado in-
ternacional de la per-
fumeria, que es del 5%.
Para ello no descarta ad-
quisiciones, a nivel in-
ternacional y princi-
palmente en perfume-
ria, “pero no antes del
afio 2010”.e
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Luis Conde: “Las
CIiSiS Nnos mantienen
mds atentos”

BARCELONA Redaccion

“Paul Valéry decia que el pro-
blema de nuestro tiempo es
que el futuro no es como fue”,
dijo ayer Luis Conde, presi-
dente de Seeliger & Conde, en
Matins Esade. Ante un nume-
roso publico, un jovial Conde,
que asumi6 que “hemos pasa-
do unos afios muy buenos y
ahora nos encontramos ante
un mundo muy peligroso”, di-
jo que en esta situacion “debe-
mos defender una posicion ac-
tiva frente a los retos”.

Para Conde, “la globaliza-
cion ya no tiene marcha atras”
y eso supone para las empre-
sas “ganar mercados, vender a
mejor precio y reducir al mini-
mo los costes”. Los ejecutivos,
dijo respondiendo a una pre-
gunta del publico, “deben aus-
terizar y dar ejemplo”.

En el nuevo contexto glo-
bal, los ejecutivos, apunto, “tie-
nen un perfil diferente” y han
“de aprender rapido”. Esos co-
nocimientos se deberan apli-
car a nuevos cometidos como
“las preocupaciones sociales
medioambientales”, que aho-
ra pesan mas que la creacion
de valor para los accionistas.

De hecho, sefial6 Luis Con-
de, “vamos hacia un nuevo mo-
delo de empresa. Si el bien ba-
sico de la economia primero
fue la técnica, luego el dinero
y después la informacion, hoy
es el conocimiento”.

Por eso, segun explico, “el
papel principal del directivo
del futuro sera ayudar a la gen-
te a modificar sus modelos ri-

gidos de comportamiento”.

Luis Conde considera muy
importante que el ejecutivo se
divierta trabajando, en el senti-
do de hacer aquello que le gus-
tay para lo que esta dispuesto.
La libertad, el dinero y el
reconocimiento social son los
otros ingredientes con que se
forma la pasta de los nuevos di-
rectivos.

ROSER VILALLONGA / ARCHIVO
Luis Conde

El presidente de Seeliger &
Conde apunta como sectores
de futuro las telecomunicacio-
nes, el medio ambiente, el
ocio y el energético, al tiempo
que animo a los ejecutivos a es-
tablecer un plan B para cuan-
do se jubilen, porque “vivimos
demasiado y, ademas de diver-
tirnos, hay que ser ttiles”. “Sé
tl mismo”, sentencid, entre
los aplausos del auditorio.e

rCARRER DE SANTS Y

LOTE DE
10 PISOS
EN VENTA

LIBRE DE ARRENDATARIOS.
PRECIO: 1.950.000 €

G RENA
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COMPRAMOS EDIFICIOS

Zona alta (junto Placa Bonanova)

LOTE DE 3 PISOS
EN VENTA

* Superficie: 130 m2 por piso

610 24 56 55
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* Fincaregia con ascensor,
recientemente rehabilitada

* Precio lote: 1,575 Mill €
Precio por piso: 525.000 €

L607 759 802 4

IMPORTANTE GRUPC ASESOR DE PRESENCIA NACIONAL,
EN BARCELONA Y PROVINCIA

COMPRA Y/O GESTIONA

Carteras de clientes de asesorias y gestorias, Total discrecin,
Interesadog/as confactar: Talll 03 488 05 05 0 e-mall; jullan@adade.es (Sr. Julian)
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